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Indledning

Baggrundsoplysninger

	Virksomhedsnavn: DKMNV DEVICE

	Adresse: østerbrogade 41 a

	Postnummer: 2100
	By: København

	
	Land: Danmark

	Telefon: +4649707780
	Mobil: +4635220808

	Hjemmeside: http://www.dkmmvdevice.dk
	E-mail: DKMNV-DEVICE@stofanet.com

	CVR: 928304
	Startdato: 25-05-11


Resumé

vi har lånt 200.000 i arbejdernes landsbank, med en rente på 4%. vi har hyret et firma i indien, da arbejdskraften er billigere, vi har valgt tata consultancy services, vi har en rigtigt god dansk it konsulent til at sørge for kvalitetskontrollen, vores produkt er en manuel oplader, der tager imod usb kabel. vi vil få det fragtet i containere på skibe fra aurangabad til københavn.

Idégrundlag

Virksomhedens eksistensberettigelse

hvor tit er det ikke at man løber tør for batteri på mobilen, ipod eller mp3'eren når man er på camping/festival, eller bare har tracvlt, det vi har opfundet, er en smart lille oplader med usb indgang, oplader er manuel og producerer derfor selv electricitet, du skal dreje på et svinghåndtag, 4 minutter svarer til en time i stik kontakten.

Behovet virksomheden vil dække

at kunderne bliver uafhængig af elektricitet,

Lynpræsentation

hvor tit er det ikke at man løber tør for batteri på mobilen, ipod eller mp3'eren når man er på camping/festival, eller bare har tracvlt, det vi har opfundet, er en smart lille oplader med usb indgang, oplader er manuel og producerer derfor selv electricitet, du skal dreje på et svinghåndtag, 4 minutter svarer til en time i stik kontakten.

Personlige ressourcer og mål

Derfor starter jeg egen virksomhed

Vi er igangsættere, og mangler penge, til vores egen forskning, vi havde en genial ide hvis jeg selv skal sige det, og jeg er sikker på vi får en god omsætning.

Uddannelse og erfaring

vi er 5 i virksomheden, deraf navnet DKMMV, vi har to htx'er som gik videre med ingeniør uddannelsen, og så er vi 3 hhx'er som arbejder med marketing som skal sælge produktet for os.

Netværk indenfor branchen

vi har kontakt med ap møller, som sejler vores produkter til danmark, vi har allerede nu 4 butikker som vil købe vores produkt, og det er stadig stigende, vores prototype er hos gadgets, hvor kunderne har mulighed for at afprøve den.

Min økonomi

vi har lokaler på østerbrogade, som vi ejer fuldt ud.
vi har taget et lån i banken på 200,000 med en rente på 4% vi har to varevogne til 80.000 stykket.
vi har inventar på 30.000, huslejen er 7,500 om måneden. 

Viden om produktet/ydelsen

det er basseret på dynamo teknologi

Forventning om indtjening det første år

vi regner med at få solgt 20.000 eksemplarer, til 350 kroner stykket, i alt 7.000.000 kr i omsætning, 

Forventet arbejdstid

ca 40 timer om ugen. 

Produktet/ydelsen

Behov hos kunder, som virksomheden dækker

ALTID BATTERI PÅ MOBILEN!

Produkter/ydelser ift. konkurrenter

Vi har gjort det uhyre sjældne, da der kun er bygget 1 prototype som aldrig blev sat i produktion! men hvis vi skulle sammenligne, er vores meget mere moderne og handy, og effektiviteten er også langt højere. 

Købefrekvens/ produktlevetid

den holder i nogle år, da vi stadig vil fortsætte med udviklingen af dette produkt, og det derfor forældes. 

Kalkulation af produkt/ydelse

vi sælger den til 350 kr, til butikkerne, 500 kr, kommer de til at gå for i butikkerne, vi sørger for alt transport. tolden er på 5% af vores salgspris. 

Pris for produkt/ydelse

min pris 107,50 med alt dvs fragt fra indien, produktionen osv. vi sælger den til 350.

Leverandører

ap møller maersk

Distributionsform

vi har to varevogne, vi sørger for alt transport til butikkerne. 

Andre udbydere i denne branche

vi har valgt at lade være, da vi er den eneste producent.

Virksomhedens konkurrenter

det er der ikke.

Virksomhedens udviklingsmuligheder

vi har store muligheder for at udvikle os, og det er også en del af vores plan, om 3 år har vi en afdeling der står for vores forskning på 15, og en marketings afdeling med 5 personer. 

Markedsbeskrivelse

Kunder kan lide produktet fordi...

De bliver uafhængige af stik kontakter og elektricitet, eller hvis de har travlt, kan de lyn hurtigt oplade deres mobil/ipod. 

Den typiske virksomhedskunde

gadgets, 

Geografisk afgrænsning

den skal ud i hele landets større byer!

Realistisk antal kunder

mellem 10.000-20.000

De vigtigste konkurrenter

vi vil holde øje , men der er ingen lige nu. 

Stærke og svage sider 

vores stærke side er at vi har skabt noget der ikke er på markedet, vi gør folk uafhængige af elektricitet og tiden, vores mindre stærke side, er at den er manuel så du skal sidde og dreje, så vores svage side er folks dovenskab.  

De vigtigste konkurrenceparametre 

vi konkurrence dygtige, da de andre virksomheders produkter kræver elektricitet, og vores er uafhængig

Vurdering af muligheder 

snart kører alle mobiler på samme oplader, du får også et datakabel med, så du kan tilslutte dig computeren, det samme kabel går til vores oplader!

Trusler 

de alternative energi kilder som sol og vind. 

Salg og markedsføring

Salgs- og markedsføringsaktiviteter 

vi har somsagt opsat en prøve model hos gadgets, og der er stor begejstring for prototypen, og vi har haft et par annoncer i BT, og Berlinge. vi har også en hjemmeside, og en masse bannere på internettet.  

Årlige omkostninger 

gadgets tog imod den friviligt fordi de syntes det er et godt koncept, aviserne kostede 20.000 for et år. hjemmesiden er gratis, og bannerne koster 1500 om året.

Særlig markedsføringsaktivitet 

udover vores prototype i gadgets, opstiller vi nogle prøver så man kan prøve det i praksis, inde på strøget, og rundt omkring i landet.

PR ved åbning af virksomheden

vi får det med i tv avisen automatisk, da det er miljøvenlig forskning vi laver . 

Organisering af virksomheden

Virksomhedens ejere

vi er 5 aktionere i firmaet, også omtalt tidligere. vi har 3 hhx'er og to htx'er, vi ejer en femte del hver. 
vi går ind for cooperative leadership, da vi på den måde får set det fra alle aspekter og perspektiver. 

Bankforbindelse

Vi har valgt arbejdernes landsbank, og vi har en rigtigt god bank konsulent ved navn Henrik Hansen. 

Revisor

vi klarer det selv da vi sparer på budgettet indtil næste år. 

Krav til beliggenhed og lokale

vi har belligenhed på østerbrogade, og vi har en fordelagtig aftale med udlejeren, på 1 år, vi betaler 7,500 om måneden i husleje, for 125 kvadratmeter. hvor vi har et lager, og 2 kontore, og en igangsætter afdeling.

Udstyr, inventar og bil

vi har nogle maskiner, men vi har fået tilskud af kommunen da det er miljøvenligenergi vi forsker i, men vi har da brugt 30.000 kr selv. 


Nødvendigt lager

vi har et enkelt lager, på 50 kvadratmetre. det er under vores husleje på 7,500 om måneden.

Forretningspolitikker

vi giver ingen rabat, folk fra virksomheden kan købe det til vores købs pris, der er 2 års garanti på. 

Vigtige sparringspartnere 

vi er helt selvstændige.

Udvikling af virksomheden

Virksomheden om 1 år - 3 år

Om 3 år forventer vi, at medarbejderstaben udgør 15 personer, hvilket er tæt på det maksimale, vi vil være.
Yderligere ekspansion skal ske ved, at kernemedarbejdere får lov til at starte en søstervirksomhed i relevante nabobyer.
evt med sollys i stedet. 

Produkter/ydelser om 1 år - 3 år

 ydelse vil om et år og om tre år være de samme som nu.
Vi vil satse på at medarbejderne altid kender til den sidste nye udvikling inden for området, da det produkt vi bruger sandsynligvis vil være forældet om tre år.
Vi vil derfor skulle bruge en del penge/tid på forskning. 

Kunderne om 1 og 3 år

vi vil være et mere kendt navn, og kunderne vil tænke at vi har god kvalitet, derfor vil omsætningen selvfølgelig også stige.

Forventet omsætning

om et år har vi solgt 20.000 eksemplarer til 350 kr stykker, dvs. i alt 7.000.000 kr så om 3 år skal vi gerne hente det dobbelte hjem, til den tid har vi flere produkter, men med samme gode kvalitet!

Andre mål med virksomheden

Det er vigtigt, at medarbejderne trives. Dette skal bl.a. opnås ved udstrakt grad af selvstyre, opbygning af en "firmaånd" og gennem en form for overskudsdeling.

Budgetter

Etableringsbudget
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Finansiering

Nødvendig etableringskapital

tallet fremgår af DKMNV DEVICE's etabeleringsbudget: 145.300

Nødvendig likviditet

Likviditetsbehovet er udregnet efter DKMNV DEVICE's  likviditetsbudget:
54.500 kr.

Samlet finansieringsbehov

etablering: 145.300
Likviditet:  54,500
i alt          199.800

Forventning om lån eller tilskud fra...

vi har lånt 200,000 af arbejdernes landsbank.

Sikkerhed for lån

to stk varevogne, og vores lokale. 

Finansiering af investeringer 

Vi har ikke store enkeltstående investeringsbehov


